
Страхование 

Жизни 



Привлекательность Страхования 

Жизни 

Для работодателя 

Альтернатива 

материальной помощи 

Привлекательность 

социального пакета 

Формирование имиджа 

работодателя 

Для сотрудника 

Финансовая 
стабильность 

Страховая защита 24 
часа в сутки по всему 
миру 

Финансовая поддержка 
в случае: 
 инвалидности 

 травматизма  

 критического заболевания 

 смерти 



Особенности ДМС и НС 

Медицинское 

Страхование 

Предоставление 
определённого объёма 

медицинских услуг, 
выражающегося в гарантии 

оплаты страховой компанией 
медицинскому учреждению 

при возникновении 
страхового случая 

(нарушении здоровья) 

Краткосрочное 

Страхование  

Жизни 

Выплата страховой суммы 

по факту произошедшего 

страхового события 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A1%D1%82%D1%80%D0%B0%D1%85%D0%BE%D0%B2%D0%BE%D0%B9_%D1%81%D0%BB%D1%83%D1%87%D0%B0%D0%B9


Комбинации ДМС и Term Life 

ДМС (исключения) 

 

-         экстракорпоральные 
методы лечения 

- трансплантация  

- плановые операции 
с использованием 
аппарата искусственного 
кровообращения  

- злокачественные 
новообразования не 
впервые выявленные 
  
 

 

 

 

Term Life (покрытие)  
 

 

гемодиализ (почечная 
недостаточность)            + 

трансплантация жизненно 
важных органов            + 

операции на сердце 
открытым доступом          + 

злокачественные 
новообразования впервые 
выявленные               + 

 



Особенности критических 

заболеваний сегодня 

Исследования ВОЗ, 2012г 

http://www.who.int/mediacentre/factsheets/fs310/ru/ 



Страхование жизни в Данон 

 

 

Рак

Инфаркт миокарда

Инсульт

Аорто-коронарное шунтирование

Почечная недостаточность

Трансплантация основных органов

Паралич

Доброкачественное новообразование головного мозга

Хирургическое лечение заболевания аорты

Слепота (Потеря зрения)

Глухота

Рассеяный склероз

Масивные ожоги

Хирургическая операция на клапанах сердца

Кома

Энцифалит

Бактериальный менингит

Терминальная стадия заболевания печени

Терминальная стадия заболевания легких

Острая почечная недостаточность

СПИД(ВИЧ) в следствии переливания крови

Потеря речи

Заболевания двигательных нейронов

болезнь Паркинсона

Полиомиелит

в результате 

несчастного случая

по любой 

причине
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Примеры Term Life 

Рак 

•Необходимые 
документы – 
эпикриз, 
результаты 
гистологии* 

•Время 
рассмотрения – 7 
мес.  

Операции на 
клапанах сердца 

•Необходимые 
документы – 
эпикриз, 
результаты 
коронарных 
исследований* 

•Время 
рассмотрения – 7 
мес.  

Доброкачественное 
новообразование 
головного мозга 

•Необходимые 
документы – 
эпикриз, 
результаты 
обследования 
головного мозга* 

•Период 
наблюдения – 2 
мес. 

•На рассмотрении 

 

Травматизм 

•Необходимые 
документы – 
форма Н-1, акт о 
проишествии, 
больнычные 
листы, эпикриз* 

•Время 
рассмотрени – 1-2 
мес.  

* - Дополнительные документы по запросу страховой компании для принятия решения 
относительно выплаты по страховому событию 



Важные условия 

Период ожидания – по всем Критическим болезням и по всем 

случаям изменений условий действующих Договоров с увеличением 

страховых сумм действуют период ожидания от 1 до 6 месяцев. Это 

означает, что Критическое заболевание, диагностированное в первые 

1-6 месяцев действия Договора, не является страховым событием. 

 

Период выживания (квалификационный период) - страховая 

выплата при наступлении Критического заболевания производится 

только при условии, что с момента постановки диагноза 

Застрахованное лицо прожило не менее 1 (одного) месяца. 

 

Маркировка - На всех документах, представленных с заявлением на 

выплату, должны быть указаны имя и дата рождения Застрахованного 

лица, дата обследования, а именно: 



Коммункация по Term Life 

Создание секции об НС на общем сетевом ресурсе с качественным 
наполнением 

Корпоративная рассылка 

Страховые полисы и памятки  

Проведение C&B Workshop среди HR BP и менеджеров 

Проведение встреч с представителями страховых компаний 



Вопросы? 


